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Ruffolo a Ravello, alla presenza del Mi-
nistro dei Beni Culturali, Dario Fran-
ceschini, del Segretario generale, Se-
condo Amalfitano, del Presidente del-
la Fondazione Ravello, Renato Brunet-
ta. Nella rinnovata sala vi sono circa
100 poltrone Caloi modello Santa
Chiara con 1'esclusivo sistema di fis-
saggio a terra su ventose per agevolar-
ne lo spostamento. Ogni particolare &
stato curato nei minimi dettagli dalle
parti lignee verniciate analina bianca
al tavolo congressi realizzato su dise-
gno del progettista che ha curato 1'al-
lestimento e i lavori di sistemazione
della sala.

['azienda é stata fondata nel 1922 da
Giovanni Caloi ed ¢ giunta alla terza
generazione, prima con Alessandro e
ora con Giovanni, consolidando in ol-
tre 90 anni la leadership negli arreda-
menti comunitari, in cui la sapienza
produttiva artigiana si fonde con I’or-
ganizzazione industriale. Partita dagli
arredi per luoghi sacri in legno massic-
cio, dove Caloi ha conquistato un ri-
conosciuto primato, dal dopoguerra ha
sviluppato la produzione di una gam-
ma completa di sedute ed arredi per
teatri, sale congressi, auditorium e pol-
trone per cinema, affermandosi per
qualita, design, robustezza dei suoi pro-
dotti ora anche certificati Iso 9001.
www.caloi.it

SIMEC

Simec S.p.A di Castello di Godego ha
organizzato il 22 Settembre, presso I'-
Hotel Fior di Castelfranco Veneto, una
serata di gala per ringraziare tutto il
personale e la rete commerciale dei
quarantacinque anni di importanti
traguardi raggiunti insieme.

L'evento di gala, che ha visto presenti
circa 350 ospiti ed é stato allietato dal-
la splendida voce della cantante Sonia

Fontana, ha anticipato di pochi giorni
['apertura del Marmomacc di Verona,

la principale manifestazione fieristica del

settore lapideo, nella quale Simec, su una
superfice espositiva di oltre 500 mq, ha
presentato alcune importanti novita.
Simec rappresenta una delle principa-

li realta industriali al mondo nella pro-
duzione di macchinari e impianti per
la lavorazione delle pietre naturali
(marmo, granito) e delle pietre agglo-
merate artificiali. Fondata nel 1969, Si-
mec ha ampliato, anno dopo anno, la
propria notorieta e diffusione commer-

ciale raggiungendo una presenza capil-

lare in tutti i cinque continenti e di-
venendo un vero e proprio punto di ri-
ferimento tecnologico per il mercato
internazionale.

L'azienda & stata capace in questi
anni di reagire in modo positivo alla
crisi che ha toccato anche il settore la-

pideo, salvaguardando I’occupazione

e continuando a investire su tecnolo-
gia e innovazione per realizzare pro-
dotti di assoluta eccellenza. Simec, che
impiega esclusivamente personale ita-
liano e che realizza il 100% della pro-
pria produzione a Castello di Gode-
go, ha recentemente avviato un ulte-
riore ampliamento degli stabilimenti
che si estendono su un’area di 39.000
mgq. I lavori, cui & stato dato corso al-
I'inizio di Settembre, porteranno alla
realizzazione di un nuovo blocco del-
la palazzina direzionale con un aumen-
to della superfice coperta di 700 mq,
destinati al potenziamento dell’area
tecnica e commerciale.
www.simec.it

ITLAS

[tlas S.p.A. di Cordignano, leader ita-
liana nella produzione di pavimenti in
legno pretiniti, ha ampliato la propria
gamma progettuale lanciando sul
mercato una collezione di complemen-
ti di arredo che nasce comunque dal-
[’amore per il legno che da sempre &
al centro della vita di Patrizio Dei Tos,
titolare e fondatore dell’azienda di
Cordignano. La collezione “i Massivi”
— presentata per la prima volta a Mi-
lano in occasione di Saloni 2013 - ¢&
un autentico colpo d’occhio per tut-
ti gli intenditori ma anche, pit1 in ge-
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nerale, per gli amanti del legno e del-
la sua bellezza pura: dal tavolo allo sga-

bello, dal vassoio alla libreria, dalla pan-

ca alle sedie, dall’abat jour al porta ri-
viste, dal tagliere al vaso, dal porta bot-
tiglie al lavandino, tutto & creato in le-
gno massiccio di rovere francese cer-
tificato Pefc. Legno reale, vivo, intat-
to, visivamente presente in tutta la sua
unicita e bellezza. La collezione “i Mas-
sivi”, pensata e disegnata grazie all’in-
contro fra Dei Tos e |’architetto Mar-
co Casamonti dello Studio Archea di
Firenze, nel 2014 é stata presentata ai
Saloni arricchita dalle firme di due ar-
chistar mondiali del calibro di Doria-
na e Massimiliano Fuksas.

www.itlas.it

ALDEBRA

Il Gruppo Aldebra, che conta un’im-
portante presenza a Treviso, ha sigla-
to un’alleanza strategica con Var-

Group S.p.A. di Empoli (Firenze) at-

VAR

group

traverso un accordo di partenariato so-
cietario e commerciale con il comu-
ne obiettivo di diventare uno dei pit
importanti riferimenti per |'Informa-
tion Technology per le Pmi in Italia.
Aldebra, che mette sul tavolo oltre 25

anni di attivita in qualita di system in-
tegrator per le Pmi, vanta competen-
ze ai massimi livelli sia nel comparto
delle infrastrutture tecnologiche che
nella fornitura di soluzioni applicati-
ve con un fatturato di poco superio-
re ai 25 milioni di euro. La societa tren-
tina, con un team di oltre 170 dipen-
denti, opera con le proprie sedi in tut-
to il Nord Italia offrendo una partico-
lare copertura del Triveneto in cui pre-
sidia i principali capoluoghi.

[l suo nuovo partner, Var Group, € una
societa interamente posseduta dal
Gruppo SeSa, leader in Italia nel set-
tore dei servizi di system integration

~
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per il segmento Pmi con un giro di af-
fari di circa 150 milioni di euro e una
copertura pressoché completa del
territorio italiano ad esclusione del Tri-
veneto.

La nascita della nuova partnership tra
i due system integrator offre diverse
chiavi di lettura. In primis, ’operazio-
ne rientra nel piano industriale che ha
guidato le recenti azioni messe in cam-
po da Aldebra per contrastare gli ef-
fetti della crisi generale e le sue rica-
dute sul settore I'T, ma rappresenta in
assoluto un’'importante opportunita
per entrambe le aziende di metter a
fattor comune i valori distintivi che
contraddistinguono le rispettive orga-
nizzazioni e offerte al fine di affron-
tare con decisione il mercato informa-
tico dei prossimi anni rivolgendosi al-
I'intero territorio nazionale.

[La partnership con Var Group nascon-
de anche un’altra importante operazio-
ne strategica: creare una relazione di-
retta tra Aldebra e Computer Gross, so-
cietd appartenente al citato Gruppo
SeSa e che in Italia riveste il ruolo di
distributore di prodotti informatici
per i principali vendor internazionali.
La collaborazione commerciale é ul-
teriormente rafforzata dall’operazio-
ne societaria che prevede I'ingresso di
Var Group nel capitale di Aldebra con
un aumento dello stesso e la nomina
di un proprio referente all’interno del
Consiglio di Amministrazione del
Nnuovo SocClo-partner.

Gli effetti del nuovo accordo si tradur-
ranno in un sostanziale potenziamen-
to dell’offerta di Aldebra grazie all’in-
troduzione di soluzioni IT attinte di-
rettamente dallo sconfinato catalogo
prodotti Var Group - Computer Gross
e che si caratterizzeranno per |'eleva-
to valore aggiunto e la forte componen-
te innovativa. Un insieme di prodotti
che la stessa Aldebra potra proporre ai
propri clienti ma che rappresenteran-
no anche un importante polo attratti-
vo nei confronti di quelle Pmi che stan-
no cercando soluzioni e servizi in gra-
do di supportare adeguatamente lo svi-
luppo del proprio business. Ma effet-
ti positivi saranno anche per Var
Group che attraverso il nuovo socio po-
tra attivarsi sul Triveneto, un territorio
estremamente strategico su cui non si
& mai particolarmente attivata.

Il catalogo dei due partner si arricchi-
sce cosi garantendo una copertura
estremamente specializzata per un’am-
pia gamma di tecnologie e soluzioni
applicative sostenuta da un pool di
specialisti costantemente aggiornati e
certificati.

[n questo percorso evolutivo rientra il
prossimo lancio della nuova offerta di
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